
令和８年度 　伴走型小規模事業者支援推進事業

自社の現状が分からない
経営に漠然とした不安がある
物価高騰や人件費高騰などの影響を感じている
利益確保・収益性改善に取り組みたい
分析や事務作業にかける時間を短縮したい
「ロカベン」や「生成 AI」をどのように活用するか知りたい
　　　　　　　　…などの小規模事業者や事業従事者

対
　
象
　
者

講師プロフィール：
法人営業・診断士事務所勤務を経て、商
工会連合会で中小・小規模事業者への
経営支援、販路開拓業務に携わる。販売
手法や事業展開の見直し、新商品開発、
業務プロセスの改善や営業スキル向上
支援を得意とする。

講師プロフィール：
富山県を拠点に、地域密着型の
経営支援を行う中小企業診断士。
「伴走型支援」をモットーに、小規
模事業者や中小企業の強みを引
き出し、次の一手を共に創り出す
パートナーとして活動している。
経営各種セミナーや計画策定支
援に実績多数。第2回 8/27

18:30~20:30

木
曜
日

第1回 8/25
10:00~12:00

火
曜
日

9/14 14:00~16:00
18:30~20:30

月
曜
日

☞なぜ、経営分析が必要なのか？
☞分析に必要な情報と集め方
☞自社の強み、課題を見つける定性分析のしかた
☞自社の決算書を活用して定量分析してみよう！
☞生成 AI&ツールを活用した素早く、客観的な経営分析のしかた
☞分析結果後、自社の経営状態の把握を行う

経営分析セミナー

事業計画策定セミナー
☞事業計画とは何か、なぜ必要？
☞事業計画の組み立て方
☞計画策定の手順とポイント
☞生成 AIを活用した事業計画策定手法・便利ツールなど

同じ内容で
２回開催

小矢部市商工会  TEL：0766ー67ー0756主 催・お問い合わせ先

講　師

受講無料

中野 英一郎氏

経営分析を行い、次のステップに進みたい
利益確保・収益性改善に取り組みたい
新商品開発・新事業展開を行いたい
既存商品・サービスの見直しを行いたい
販路を拡大したい　…などの小規模事業者や事業従事者

対
　
象
　
者

　物価・燃料費の高騰や最低賃金の引き上げなど、事業環境は大きく変化しています。このような状況下、自社の方向性や将来に
ついて見直す時間は取れていますか？
　経営も健康管理と同じく、定期的な数値分析が不可欠です。現状を客観的に把握し、過去との比較から今後の方針を立てることが、
持続的な成長につながります。また、根拠のある事業計画は、社内外の理解を得やすく、資金調達や補助金申請などにも役立ちます。
　本セミナーでは、公的機関が提供する便利なアプリや、注目されている生成AIの活用方法もご紹介いただきます。経営力強化の
第一歩として、ぜひご参加ください！

持ち物：過去 2年分の決算書（損益計算書、貸借対照表）、
　　　　ノートパソコン、電卓

同じ内容で
２回開催

昼の部

夜の部

生成AI&ツールを活用し
た

　　　　　「事業計画
の土台」をつくる

生成AIを活用し、やりたい
ことを、

　　　　　　　　最速
でやれる形にする

とやまキトキトマネジメントオフィス
中小企業診断士

講　師
中小企業診断士

池田 貢三子氏 



　

経営者と経理担当者等、おふたりでのご参加も大歓迎です。

令和８年度　伴走型小規模事業者支援推進事業

経営分析セミナー・事業計画策定セミナー申込書

事業計画策定セミナー

9／14㈪ 昼の部
14：00～16：00

経営分析セミナー

8／25㈫ 10：00～12：00

経営分析セミナー

8／27㈭ 18：30～20：30

事業計画策定セミナー

9／14㈪ 夜の部
18：30～20：30

●なぜ、経営分析が必要なのか？
●分析に必要な情報と集め方
●自社の強み、課題を見つける定性分析のしかた
●自社の決算書を活用して定量分析してみよう！
●生成AI&ツールを活用した素早く、客観的な
　経営分析のしかた
●分析結果後、自社の経営状態の把握を行う

過去 2年分の決算書（損益計算書、
貸借対照表）、ノートパソコン、電卓

●事業計画とは何か、なぜ必要？
●事業計画の組み立て方
●計画策定の手順とポイント
●生成AIを活用した事業計画策定手法・
　便利ツールなど


