
受講者名

令和７年度伴走型小規模事業者支援推進事業

経営分析・事業計画策定セミナー
　常に変化し続ける経営環境の中で、自社の将来に不安を抱えている経営者や、
後継者は多いのではないでしょうか。事業を継続するためには、柔軟かつ戦略
的な経営が重要であり、事業推進には、経営分析と事業計画の策定が不可欠です。
本セミナーでは将来ビジョンを明確化し、その達成に向けた計画作りをわかり
やすく解説します。

申込・問合先

日　時 テーマと内容

【第１回】 
10 月２日（木） 
13:30－15:30 

◆ 経営分析の必要性とポイント①
・自社の経営状況を客観的に見る　～量的側面から分析～
・自社の収益構造を見える化する　～定量面から見た課題を考え対策を検討～
　＊当日はパソコン、自社の決算書4期分（4年分）と電卓をご持参ください

・自社の経営の定性的な特徴をつかむ　～質的側面から分析～
・自社の強み・機会を見える化する　～将来目標を考え、
　課題（目標と現実のギャップ）を整理～
・向こう３年程度の主な取り組み事項を検討

【第２回】 
10 月８日（水） 
13:30－15:30

◆ 経営分析の必要性とポイント②　　

【第３回】 
10 月 16 日（木） 
13:30－15:30

◆ 実際に事業計画を作成
・2日目までに作成した「対策検討シート」「中期経営計画」を参考に事業計画書を作成
・事業の確実性と数値計画を検証
　＊商工会では、セミナーで作成した事業計画書のブラッシュアップを行います。

会　　場：朝日町商工会 研修室
定　　員：小規模事業者　１０名
申込締切：９月２５日（木）
　　　　　ただし定員に達し次第締め切ります。
申込方法：電話・FAX・メール・QRコード
　　　　　からお申込み下さい　

TEL：0765-83-2280　FAX：0765-83-2282　mail:asahi@shokoren-toyama.or.jp

経営分析・経営計画策定セミナー受講申込書（FAX0765-83-2282）

■申込書は切り取らずに送信して下さい。ご記入いただきました個人情報はセミナー運営以外の目的で使用することはありません。

事業所名

FAXTEL

受講料無料

販路開拓、売上アップを図りたい方

（中小企業診断士）富山県よろ
ず支援拠点のチーフコーディ
ネーター。これまで小規模事業
者の経営改善、創業、事業承継
等、多くの案件を支援しいる。
また、支援機関のセミナー講師
として活躍中。

講師：中陳和人氏

〒939-0741　朝日町泊418

◀QRコード
　から申込
　できます


