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オンライン同時研修（選択制）

ねらい

申込締切日 7月16日金まで
受講料納入期限 8月3日火

6コロナ時代とその後に対応するイノベーション・新製品開発 生産現場の管理者・新任管理者・従業員対象者

8月4日水・5日木・6日金［3日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

19,800円（税込）受講料

講
座
内
容

コロナ禍によって激変した世の中と顧客のニーズを捉える考え方や、自社の強みをしっかりと理解して
製品開発と販売促進を考えます。本研修を通して、製品開発のストーリーラインを学ぶとともに演習等に
より具体的な【売れる視点での】製品開発力を身につけます。

ねらい

申込締切日 8月6日金まで
受講料納入期限 8月25日水

❶現場の管理・改善の基本と着眼点  ●【演習】事例写真を通したムダの発見
❷５Ｓ活動の進め方  ●【演習】事例写真を通した良い点・悪い点の確認
❸目で見る管理の進め方  ●【演習】目的・機能の確認、管理帳票の作成
❹ＩＥ技法の活用  ●【演習】動画を使った手法演習、ＩＥ事例研究
❺【総合演習】  ●工作物を通したIE改善の実践と改善効果の検証

7生産現場改善の進め方 生産現場の管理者・新任管理者・従業員対象者

8月26日木・27日金［2日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

13,200円（税込）受講料

講
座
内
容

生産現場の効率化を進めていくための考え方や手法には様々なものがありますが、その多くは「５Ｓ」、
「目で見る管理」、「ＩＥ（生産工学）」などを基本にしています。本研修を通して、これらの考え方と応用方法を
身に付けます。自社・自職場における実際の管理・改善に活かしていけるよう演習や他社事例の紹介も
含めて体系的に学びます。

コースNo.

コースNo.

藤本 隆幸 氏
［ファースト・イニシアチブ代表］

●プロフィール
中小企業診断士を平成27年4月

に取得。平成29年4月に開業し、中
小企業を中心とした経営支援業務
を行っている。20年にわたり勤務
してきた茨城県商工会連合会、笠
間市商工会における支援実績と経
験を活かして、幅広い業種の方向
性策定や商品開発、課題解決など
に携わっている。

講師

❶分析力を身につける  ●外部環境、市場分析、ニーズ把握、自社の状況、課題グループワーク
❷開発力を身につける  ●自社の強み、ターゲット、ブランドイメージ、差別化、商品開発ワーク
❸発信力を身につける  ●コンセプト、イメージ検討、顧客接点、WEB対策、プロモーションワーク

講師 髙橋 拓也 氏
［（一社）中部産業連盟コンサルタント］

●プロフィール
液晶パネル部品メーカー、大手

自動車部品メーカーで、国内・海外
組立工場の現場改善・合理化に従
事後、中産連に入職。専門分野は
製造ラインの作業改善支援、改善
担当者の育成・指導等

ねらい

申込締切日 8月27日金まで
受講料納入期限 9月14日火

❶DX（デジタルトランスフォーメーショ）とは何か？  ●今までのIT活用と何が違うの？ 
❷中小企業のDX（IoT、AI活用）事例の紹介  ●自社ではどんなことが出来るのか？（対話）
❸DX時代の情報セキュリティ  ●情報を守るということはどういったことかを考える
❹DXを実現する為の組織づくりおよび人財育成  ●人も組織も工業化社会とは違う考え方が求められる

8ＤＸとは何か？を理解し、企業経営に活かす 管理者・新任管理者・従業員対象者

9月15日水・16日木［2日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

13,200円（税込）受講料

講
座
内
容

昨今よく聞く「DX（デジタルトランスフォーメーション）」という言葉。この言葉の本質は、単純に企業が
IT化を推進するということではありません。本講座では、この時代を生きるあらゆる企業にとって大切な
DXの考え方を理解し、組織やビジネスモデルの変革に役立つ知識を身に付けます。

コースNo.

講師 福崎 秀樹 氏
［（株）フクール 代表取締役］

●プロフィール
大学卒業後、キヤノンマーケティ

ングジャパン株式会社入社。中小
企業のIT化を促進する業務を行う。
AI・IoTクラウドサービスなどを活用
し、県内中小企業の業務改善を促
進するかたわら、子供達や若者など
の人材育成事業に力を入れ、テクノ
ロジーと人間の可能性が共存する
社会を目指し活躍中

ねらい

申込締切日 9月17日金まで
受講料納入期限 10月4日月

❶品質管理・品質保証の基本的な考え方  ●品質管理、品質保証とは何か、自社・自工程の品質管理レベルを確認する
❷製造現場に於ける品質管理力向上  ●演習を通じて製造現場に必要な管理を学ぶ
❸品質異常を全社活動で管理する  ●自動車業界で行われている生産管理を事例から品質リスクの管理方法を学ぶ
❹品質管理手法による品質リスク防止  ●演習を通じて品質管理手法を用いた品質リスクの封じ込めを学ぶ

9品質管理の考え方・進め方 生産現場の管理者・新任管理者・従業員対象者

10月5日火・6日水［2日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

13,200円（税込）受講料

講
座
内
容

品質に対する顧客満足度を高めるためには、品質の向上、改善について取り組む必要があります。
本研修では製造現場での品質管理・品質保証の考え方や手法について体系的に学ぶと共に、演習を
通じて日々の品質管理力を維持・向上させるための現場運営力を高めます。

コースNo.

講師 内山 幸二 氏
［（一社）中部産業連盟コンサルタント］

●プロフィール
大手自動車部品メーカーにて、

20年間の品質管理・品質保証業務
に従事後、中産連に入職。専門分野
は品質管理・品質保証業務全般、
品質改善支援等。これらの分野
において多数の企業のコンサル
ティング及び教育訓練に従事

ふ じ も と た か ゆ き

た か は し た く や

ふ く さ き ひ で き

う ち や ま こ う じ

ものづくり分野の研修
短期コース

NewNew

ねらい

申込締切日 8月13日金まで
受講料納入期限 9月1日月

❶決算書が読めない！を解消する（1）  ●会計がわからない理由  ●決算書の読み方
❷決算書が読めない！を解消する（2）  ●決算書から安全性を読み解く
❸決算書が読めない！を解消する（3）  ●決算書から収益性と効率性を読み解く
❹実践演習（1）（2）  ●ケーススタディ（事例企業の財務状況を分析）
❺財務とキャッシュフロー  ●キャッシュフロー計算書の読み方 ●決算書とキャッシュの関係
❻ケーススタディ発表  ●事例企業のグループコンサル発表

�財務分析の考え方・進め方 総務・経理・経営管理に携わる方対象者

9月2日木・3日金［2日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

13,200円（税込）受講料

講
座
内
容

企業経営において、貸借対照表や損益計算書、キャッシュフロー計算表等の数値を分析し、その数値が
何を意味しているかを理解することは、経営者・管理者にとって非常に大切であります。本研修では、事例
企業の財務状況分析など、実践的な演習を交えながら「決算書が読めない！」を解消し、自社の財務状況
を把握することを目的とします。

コースNo.

講師

ねらい

申込締切日 開催初日の約2週間前
受講料納入期限 受講決定通知書でご案内

申込締切日 開催初日の約2週間前
受講料納入期限 受講決定通知書でご案内

�中堅管理者セミナー 将来の経営幹部候補として期待される方対象者

11月9日火・10日水・11日木［3日間］
各日10：00～17：00開催日

15名定　員

29,000円（税込）受講料

講
座
内
容

組織を支える中核となる中堅管理者にはさらなる成長が求められています。中堅管理者が高い意欲をもって能力向上に努める
ことは、組織に活力を生み、時代の変化に対応する企業への成長発展に繋がっていきます。本研修では、新任管理者から中堅管理
者へと脱皮し、より高いマネジメント能力を得るために、基本となるマネジメントスキルに加え、職場でおきる問題に対応できる
応用力を身につけます。また、中堅管理者として、自身の成長を組織に波及させていくためのアクションプランを作成します。

コースNo.

講師

ねらい

❶SDGｓの基礎  ●ＳＤＧsの概要を学び、中小企業にとってのSDGｓに取り組むメリットを学びます。
❷事例研究 経営に取り入れるSDGｓ  

●ＳＤＧsを経営に活かしている事例を元に、社内外にもたらす影響や効果について学びます。
❸SDGｓと事業を結びつける  

●自社にとってのＳＤＧsを認識し、効果的に取り入れるために、事業とどのように結びつくかを検討します。
❹実践につながる計画づくり  

●ＳＤＧs視点で再認識した経営資源、目標(ビジョン)を基に、実現に向けた計画を作成します。

�中小企業のためのＳＤＧｓの考え方・進め方 経営者・経営幹部（　　　　　　）対象者 SDGs対応を検討中の方、企業
価値の高め方を学びたい方等

11月25日木・26日金［2日間］
各日10：00～17：00開催日

15名定　員

22,000円（税込）受講料

講
座
内
容

SDGsは企業の価値評価基準の一つとして認識され始め、大企業や自治体等でもSDGsへの対応を
取引や支援条件とする動きが見られ、中小企業にとっても重要なテーマです。地域と密着し、機動力の
ある中小企業こそSDGsをビジネスチャンスとし、社会との共生を考えることが必要です。この研修では、
企業が持続するための経営のあり方や企業価値を高める方策を、演習を交えて考えます。

コースNo.

講師 横田 浩一 氏
［（株）横田アソシエイツ代表取締役、慶應義塾大学大学院特任教授］

●プロフィール
早稲田大学卒業、日本経済新聞社を経て

2011年より現職。11年～14年に流通科学
大学商学部特任教授、15年～慶応義塾大学
大学院政策・メディア研究科特任教授。企業
のブランティング、マーケティング、SDGs
などのコンサルタント。中小機構、大手企業
研修などで、SDGsをテーマとした講演の
実績多数。地方創生やSDGsの中高生向け
教育に携わる。朝日新聞デジタル「ビジネス
パーソンのためのSDGs講座」連載

長瀬 あさみ 氏
［合同会社リレーションサポート 代表 財務戦略パートナー/経理実務士］

●プロフィール
　会計事務所、大企業、中小企業での
会計実務や簿記講師の経験を通じ、実
践的企業会計を体得。2015年独立。お
金の流れが見えない経営者に資金繰り
の安定を届けるパートナー型コンサル
タントとして活躍。月次決算検討会、経
営幹部ミーティング支援、資金繰り表作
成、部門別会計導入などを通して経営
者に的確な業績情報を届けられる社内
環境づくりと業績向上をサポート

ねらい

申込締切日 9月10日金まで
受講料納入期限 9月27日月

❶顧客から選ばれるための仕組みとは
❷ステージ別顧客への対応の仕方
❸新規顧客との商談成立を実現するためのツール
❹自社の営業ツール検討と作成

�成果を出す新規顧客開拓 営業部門の管理者・新任管理者・リーダー・営業社員対象者

9月28日火・29日水［2日間］
各日9：30～16：30開催日

30名定　員

13,200円（税込）受講料

講
座
内
容

今日の経済環境において一定の売り上げ高を確保していくためには、新規顧客へも積極的にアプ
ローチして商談成立を実現していかなければなりません。本研修では、その“新規顧客開拓”で成果を
あげるために工夫された営業手法を学び、これを戦略的に組織で実現するためのステップを理解した
上で、自社用の戦略的営業ツールを検討、作成していただきます。

コースNo.

講師 吉見 範一 氏
［日本営業ツール研究所 代表］

●プロフィール
　神奈川県予防医学協会、東京都
電機健康保険組合を経て書籍・教
材販売会社に入社。その後、電器
部品メーカーや大手通信会社で
の営業を経て現在は35年間の実
務経験から得た営業力に頼らない
販売戦略の構築など、経営者や企
業の強みを引出し「小さな会社の
販売戦略」を設計する専門家とし
て活動中

長期コースとの合同講座

溝井 伸彰 氏
［溝井＆パートナー経営コンサルティング事務所 代表］

●プロフィール
広告会社などを経て(株)ティー

ビーシーでコンサルティング事業部
長就任。1999年に独立し現在に至る。
事業戦略、マーケティング活動、営業
活動支援、ビジネスモデル構築支援
を中心にコンサルテーションを行って
おり、実績は多岐にわたる。中小企業
大学校のほか、東京電機大学、光産業
創生大学院大学などでも指導。産業
能率大学では、ドラッカー特講を担当

組織に安心感を作り出し、環境変化に適応できるマネジメント能力を身につけます。
❶中堅管理者に求められる役割
❷リーダーシップの開発と共感コミュニケーション
❸チームマネジメントの実践

❹問題解決の実践法
❺自身と職場の行動計画

中小企業大学校金沢キャンパスとの連携研修

オンライン同時研修（選択制）

オンライン同時研修（選択制）

原則 集合研修

財務、営業・マーケティング分野の研修

な が せ

よ し み の り か ず

み ぞ い の ぶ あ き

よ こ た こ う い ち

短期コース

短期コース

※オンライン希望は要事前相談

原則 集合研修
※オンライン希望は要事前相談
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